
模擬セミナースピーチ 

 

   私のＣ.Ｐ.Ｍ.へのチャレンジ 

’０９年８月１日 

〇〇〇株式会社 

 購買 太郎 Ｃ.Ｐ.Ｍ. 



本日お話しすること 

•自己紹介 

 

•どうすれば合格率が高まるか？ 

 

•Ｃ.Ｐ.Ｍ.を取得して何がよかったのか？ 



業務経歴 

’94年 入社 営業へ配属 

’97年 〇〇工場にて生産管理 

’01年 原材料調達プロセス改善プロジェクト 

’06年 調達＆物流部門マネジャー 

     ・原材料調達プロセスの改善 

     ・製品需給管理 

’07年 経営企画部へ転属 

      ・新規材料事業戦略の策定 

         ・新製品用原材料のサプライマネジメント 



合格までの道のり 

Module 2・・・08年3月 合格 

Module 3・・・08年6月 合格 

Module 4・・・08年8月 合格  

遠隔地学習セミナー 
06年4月 

07年4月 

08年4月 

Module 1・・・4月,5月   不合格       

                       9月   合格 



どうすれば合格率が高まるか？ 

•毎日やる 

 

•ビジュアル化してみる 

 

•一問一問に集中する 



Task 403: Plan/develop/provide operating policies, guidelines, & procedures. 

Communication with suppliers 

Communication with 
internal customer 

Buying leverage 

Lower operating cost 
Greater 

knowledge 

Better purchase 
timing 

Broader responsibilities 

Decision-making authority 



どうすれば合格率が高まるか？ 

•毎日やる 

 

•ビジュアル化してみる 

 

•一問一問に集中する 



Ｃ.Ｐ.Ｍ.を取得して何がよかったのか？ 

•勉強中にすぐ活用できる 

 

•更なるチャレンジへのスタート 

 



おわりに 

振り返ってみて今、感じることは家族に大きな負担を掛けた
ことだ。 

家内は仕事の一環だからと言って気にも留めないが、週末
ずっと図書館通いでろくに子育ても手伝わず家庭内の作業
も全て放棄したことが悔やまれる。 

講師の先生から一生の内、一回くらい週末を３ヶ月くらい潰
しても費用対効果は大きいと言われたことが身に染みる。 

また合格証の取得が最終結果ではなく、これからがスタート
だと言われたことを思い出し、現在社内で業務改善に取り組
んでいる。 


